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En 26 anos que llevo emprendiendo desde negocios fisicos, hasta este proyecto que
comenzo en el 2016, que ha crecido llegando a ser una empresa con diferentes
colaboradores y muchos procesos para ofrecer siempre excelencia y calidad a mis
clientas, puedo decir que siempre, sin excepcion alguna, he vendido alto valor y es
que realmente es algo que va conmigo, mi personalidad y mi estilo de vida.

Y muy lejos de los que muchos piensan y creen, vender alto valor, no es moda, ni
una tendencia, ni mucho menos se hace para competir con nadie en cuestiones de
precios a ver quién vende mas caro, que es algo que esta pasando actualmente, y
puedo decir que en algun momento también casi entro en esa locura egoica total.

Sin embargo, debo decir que, desafortunadamente es lo que se esta creando en
este mercado de marketing puro y duro. En realidad, yo veo que son muy pocos los
que realmente saben de lo que se trata vender Alto Valory High End Programs, o los
que realmente estan preparados para hacerlo.

Esto lo digo con base, porque soy muy observadora, veo y escucho lo que se dice
por ahi y me he dado cuenta de que hay mucha incoherencia y falta de experiencia,
condimentado con mucho discurso vacio, danando asi al Mercado.

Debo aclarar que NO solo se trata de subir los precios sin mas, que es algo que se
creen muchos por ahi, porque NO ES ESO DE LO QUE SE TRATA cuando vendemos
alto valor. Hay algo que puedo asegurar y es que los americanos y el norte de
Europa, si que Lo sabe bien.

Con mas de dos décadas vendiendo Alto Valor, viviendo en uno de los paises mas
caros de Europa como lo es Holanda, habiendo pagado 6 cifras por un programa de
mentoria de un ano, ya que yo si compro alto valor de verdad, habiendo prestado
mis servicios por anos y anos como intermediaria (con mi propia empresa) para la
casa real holandesa, habiendo tenido clientes que van desde embajadores, pasando
por barones/baronesas, hasta artistas reconocidos, sé perfectamente de lo que se
trata cuando vendo Alto Valor y siento la necesidad de aclararlo y decirlo. Quiero
también aclarar desde la absoluta humildad, que yo no creo ni tengo la arrogancia
de decir que lo sé todo (por qué no Lo sé), pero creo tener la autoridad que me da la
EXPERIENCIA, y todos sabemos que la experiencia hace la diferencia.
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Ya basta de tanta mediocridad cuando se quiere vender alto valor. Ya es suficiente
de seguir pretendiendo y haciéndose pasar como los gurus del mundo, cuando hace
unos meses no los conocia nadie.

El posicionamiento no se gana faranduleando, mucho menos diciendo Lo
maravillosos que somos sin resultados demostrables.

iSin know how y haciendo pasar a la gente por idiotas! Ya basta.
iEl respeto se ganal

Con tantos anos emprendiendo he visto muchas empresas subir como la espuma
para luego bajar igual de rapido.

Un negocio con buenas bases no crece de la noche a la manana y lo unico que
compra rapidez es el dinero, y créanme que al igual que yo, la mayoria no tenia
dinero como para invertir en rapidez.

Quiero compartir esta informacion a todas las personas que estén interesadas en
vender alto valor de verdad. La que quiera oir mentiras y vivir en la isla de la fantasia
con Alicia en el pais de las Maravillas, seguramente le rechinara todo esto, pero no
me importa. Yo solo me dirijo a las personas que de verdad les interesa lo que aqui
vengo a contarles.

Por ahi tengo mis haters y no puede ser de otra manera, yo no me creo ni soy mejor
que nadie en absoluto, pero lo que si yo puedo decir con mucho orgullo, es que todo
lo que hago lo hago desde la Excelencia.

A mi me encanta ayudar desde mi Dharma, por eso he creado una lista con una serie
de elementos que debes aplicar a la hora de vender Alto Valor, para que tu no
cometas el mismo error que estan cometiendo muchos en el mercado, al vender sus
servicios de Alto Valor.
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Tu negocio debe de estar enfocado en dar EXCELENCIA.
Hazles el camino muy facil, brinda soporte y apoyo unico.

Sé coherente en todo lo que haces, dices y como actuas, las incoherencias

delatan a los que no saben vender alto valor de los que si.
Potencia la experiencia de tu nuevo cliente, dale mas de lo que espera.
Crea una propuesta de valor que sea Unica en tu nicho.

Sé realmente honesta sobre los resultados que va a obtener tu cliente, no le

pongas las cosas mas bonitas de lo que son.

Enfocate en que obtengan resultados. Recuerda que no va sobre ti, va sobre

ellos.
Crea paquetes de minimo 3 meses.

Tienes realmente que tener sabiduria y estar especializada en un area en

particular, para asi poder darle lo mejor de ti a tus clientas.
Un cliente que paga alto valor quiere atencion, dasela.
Formate con los mejores en tu area de trabajo.

Compra y paga por Alto Valor para qu e sepas como se siente y puedas vivir la
experiencia de tu cliente y asi entres en esa frecuencia. No puedes vender Alto

Valor si no lo has pagado.

Atrévete a ir mas lejos de lo que hace la competencia.
Tu imagen corporativa debe ser intachable.

Crea procesos paso a paso para tus clientes.

No dejes nada al azar, hasta el ultimo punto debe de estar descrito.
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Cuida la parte legal/ juridica.

Crea una oferta realmente irresistible.

Tu material de apoyo debe ser de primera.

Pon a su disposicion todos los recursos hecesarios para su avance.
El cierre de tu programa debe ser inolvidable.

Ofrece una excelente atencion al cliente.

Ten en cuenta estos elementos si quieres vender Alto Valor, trabaja con pasion,
desde tu mision de vida y entrega siempre desde la excelencia 'y el amor.

/L%L MLWS

www.marielysavila.com @ 2019 Todos los derechos reservados



	Página 1
	Página 2
	Página 3
	Página 4
	Página 5

