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OPORTUNIDAD TRANSFORMACION AUTORIDAD VENTA
Deben ver claro quée Dales algo que Construye tu valor Expon tu servicio y
van a conseguir con puedan implemen- como mentora. hablales de todos los

tus servicios. tar. No mas de 15 Debes emocionarles. beneficios.
min. de formacion.

Lo que estas dando no es ni el 1% de lo quenecesitan.

Recapitula lo del dia anterior.
REPETIR EN CA DA CLASE Trabaja las Objeciones‘ M

CTA video-llamada

Las clases solo se pueden ver en vivo.
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